CHECKLISTA - ZMIANY USTAWY DEWELOPERSKIEJ

Co musisz mie¢, aby sprzedawac bezpiecznie (2-10 domow)

I. ELEMENTY OBOWIAZKOWE (bez nich sprzedaz jest ryzykowna)

O Prospekt Informacyjny zgodny z aktualnymi przepisami
[0 Jawne ceny lokali - opublikowane publicznie - raportowane na biezgco do wtasciwego urzedu
[0 Opis standardu deweloperskiego - spdjny z prospektem - zgodny z faktyczng ofertg dla klienta

[0 Spodjnosé dokumentow - prospekt € standard € oferta © ceny

Il. ELEMENTY, KTORE WARTO PRZYGOTOWAC OD RAZU (pozwalaja sprzedawac szybciej i

spokojniej)
O Strona internetowa inwestycji lub firmy - aktualne ceny - podstawowe informacje dla klienta
O Karty informacyjne lokali (PDF) - rzuty - metraze - standard - cena

O Wizualizacje i czytelne rzuty sprzedazowe

lIl. ELEMENTY DO ZAPLANOWANIA NA KOLEJNY ETAP

(nieobowigzkowe na start, ale podnoszg wartos¢ inwestycji)
[0 Petny branding firmy lub inwestycji

[0 Strategia komunikacji i social media

[J Oferta wykoriczenia POD KLUCZ

O Przygotowanie systemu pod kolejne inwestycje

IV. NAJCZESTSZE BLEDY

[0 Zatozenie, ze ,,mata inwestycja” nie podlega ustawie
[0 Niespojnos¢ dokumentow i oferty
O Brak jawnych cen lub brak raportowania

[0 Odktadanie formalnos$ci do momentu sprzedazy

CEL CHECKLISTY

Ta lista ma poméc: - sprawdzi¢, co juz masz, - zidentyfikowac braki, - ustali¢ wtasciwa kolejnos¢ dziatan, - uniknaé
problemoéw na etapie sprzedazy lub umowy.



